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SPIRITO
D'IMPRESA

Un annuncio
impresa
diventa reggia

ALESSANDRA CAMILLETTI
Barbara

La soddisfazione non sta solo
in progetti specifici, ma nel la-
voro quotidiano. "La soddisfa-
zione maggiore & sapere che
ogni giorno risolviamo un pro-
blema a qualcuno nel mondo”,
dice Maurizio Messersi, fonda-
tore e presidente di Messersi
Packaging. Societa leader nel
settore dell'imballaggio, quar-
tier generale a Barbara. "Ci so-

. No esempi eclatanti, ma alla fi-

ne la grande soddisfazione vie-

ne dal risolvere tanti mini pro-

blemi nel settore dell'imballo.

La mattina mentre faccio la -
barba mi succede di ascoltare

alla radio la pubblicita di un
prodotto a cui so di aver risolto
un problema e sono soddisfat-
to. So che dentro un prodotto
di una grande azienda ci siamo
anche noi, perché ci stiamo la-
vorando o ci abbiamo lavorato
o stiamo per lavorarci. Per chi
ha amore del fare é altamente
gratificante”, spiega I'impren-
ditore.

Tra gli "esempi eclatanti"
un tipo speciale di reggia rea-
lizzato ad hoc per imballare
tutto il fieno prodotto in Au-
stralia e destinato al Giappone.
Poi c'¢ lalinea progettata e rea-
lizzata per una delle piti grandi
e prestigiose cartiere del Sud
America. E un'altra, progetta-
ta e realizzata per un polo pro-
duttivo manifatturiero in Asia:
una linea a induzione magneti-
ca di nuova concezione e ad al-
tissima produttivita in termini
di pacchifora. E ancora una li-
nea automatica progettata ere-
alizzata per uno stabilimento
negli Stati Uniti per I'imballo di
prodott ceramici multiforma-
1o.

Unannuncio sul Corriere
Sono 35 anni di storia che

verranno festeggiati il prossi-.

mo 31 ottobre nel compound
produttivo di Barbara, con un
‘open day per la comunita inter-
na, il territorio, le istituzioni e
gli accademici, gli ospiti nazio-

nali e internazionali dell'azien- -

da. "Spero sia una festa di alle-
gria, con i nostri clienti pill im-
portantiin Italia, in Europa ma
anche fuori dall'Europa che
hanno aderito all'invito. Ci fa
piacere che i nostri grandi
clienti vengano a trovarci", di-
ce Messersi. Per la reggia, pri-
mo produttore in Italia e tra i
primitrein Europa. ,

Dato 2014, il raggiungimen-
to del 70 per cento di quota
export. "Abbiamo tre sedi in
Ttalia, Francia e Portogallo e la-
voriamo su sei continenti,
esportando in 64 mercati in
tutto il mondo. La nostra intel-
ligenza e il nostro know how ri-
mangono invece tutti italiani, e
questo paga: sono reduce da
A viaggio in Brasile dove la

./ pi grande cartiera ha scelto la

nostralinea e sa cosami hanno
detto? Abbiamo scelto voi per
la qualita e lareputazione della
vostra azienda e perché gli ita-
liani hanno una straordinaria
genialitd e innovazione nella
concezione e realizzazione di
macchine utensili e industriali
complesse, sono una sicurezza
eunagaranzia”.

Si parte dagli anni Sessan-
ta. Messersi, su spinta del pa-
dre, frequenta l'istituto tecnico
per geometri. Ma appena di-
plomato, invece che andare a
lavorare in uno studio tecnico,
risponde ad un'inserzione sul

Corriere Adriatico che cercava
un venditore per Marche, Um-
bria e Abruzzo: rimborso spe-
se, provvigioni e incentivi, ma
non era indicato il prodotto.
"Ed era propriolareggetta. Co-
si sono partito. 1l titolare della
societa per cui lavoravo aveva
creato un’azienda importante
che poi alla sua morte prema-
tura ebbe grandi problemi: co-
siquando chiuse mi trovai a do-
ver scegliere, o andare con la
concorrenza o andare da solo.
C’era una piccola azienda che
aveva comprato una linea pro-

duttiva ma non la sapeva usa- -

re, cosi facemmo insieme una
societa: io-avevo 25 anni e il
mio socio 50, non mi lasciai in-
timidire". Fin quando decide di
fare qualcosa in autonomia. "A
dire la verita un socio ce l'ave-
vo: miamoglie... il socio miglio-

“re del mondo, che mi ha sem-
pre sostenuto senza mai osta-
colare scelte, valutazioni, stra-
tegie",

Costruire la crescita

E arriviamo agli anni Ottan--

ta. "Non é stato facile, Ia cresci-
ta e stata lenta e dura, all'inizio
€I0 UN Signor nessuno e avevo

l'ardire di confrontarmi con
americani, tedeschi, societa
multinazionali, entravo e pro-
ponevo il mio prodotto. Che
era di alta qualita, tanto che il
nostro nome ha iniziato a circo-
_larenelle grandi aziende di tut-
to il mondo". E si passa dagli
imballi a realizzare anche le
macchine daimballaggio.

"Ci sono quattro metodi di
imballaggio: reggiatura, ter-
moretrazione, incappucciatu-
raeavvolgitura. Lasceltadiun
metodo piuttosto che un altro
dipende dai materiali che devo-
no essere imballati e dalle esi-

Maurizio Messersi

all'interno dello stabilimento
di Barbara insieme

a due collaboratori

La societa e leader

nella produzione di imballaggi

[’azienda
degli imballi
che fa numeri
da record

Lascheda

Unasuperficie operativa,
logistica e direzionale di 61 mila
metri quadrati, 125 dipendenti
360.000.000 Kmdireggia
prodotta ognianno:il che
equivalea 60 volteil giro del
mondo. 500 macchine e sistemi
diimballaggioprogettatie

-realizzati ognianno. lifatturato
del gruppo del 2014 & dioltre 40
milioni. L'azienda puntasulla

- “personalizzazione spinta,
sostenibilita ambientale, qualita
come vocazione, inogni

pensiero, gesto, prodotto,
relazione; tecnologia sempre
all'avanguardia, ricercae
innovazione costante,

. flessibilita, culturadella

sicurezza e su tuttoun
fortissimo orientamentoal
cliente e al servizio”, riepiloga
‘Messersi. L'impresa inizia conla
produzione direggia, nastro
metallico, diplastica o difibra
vegetale, alto qualche
millimetro, usatoper legare,
tenere unito e compatto
qualsiasiimballaggio di qualsiasi
materiale. Ad un certo punto

dellavitadell'azienda, Messersi
sié trova davantiad unbivio:era
incorsoun confrontoasprotrai
costruttoridireggiae quellidi
macchine e cosipresela
decisione di mettersi a costruire
le macchine per I'imballaggio per
fornire al cliente un servizio
completo, non pitisolo un
prodottomaunasoluzioneal
problema. “Hointuitoche l'unico
modo percrescere eraquello,e
forte del marchio conquistato
conlareggia-racconta
Tl'imprenditore - hoiniziato a
rivolgermi direttamente alle

grandi multinazionali. Ho fatto il
percorsoinverso”. Seconla
reggia Messersi & partito dal
basso, dal portaa porta, per
arrivare ai grandi produttori
dellamanifattura e deiservizi
logistici, conle macchine &
partito dalle pili grandi aziende
delmondo peressereloro
partnerdiforniture strategiche
ad alto contenuto diintelligenza.
“Un'intuizionein
controtendenza che-aggiunge-
hatenutoinsieme produzione,
fornitura, installazione,
servizio”.

genze del cliente. In questo noi
facciamo la differenza rispetto
ai nostri competitor: siamo in
grado di realizzare ogni tipo di
macchina, forniamo soluzioni
ai problemi e non semplici pro-
dotti. Con le nostre macchine
possiamo gestire I'imballaggio
di qualsiasi tipo di prodotto”.

Lescelte sututto

E se gli anni Novanta hanno
segnato il passaggio dalle mac-
chine semiautomatiche alle so-
luzioni chiavi in mano per I'im-
ballaggio e il fine linea indu-
striale, nel 2000 si é allargato
ulteriormente il raggio di azio-
ne: "Alle singole macchine ab-
biamo aggiunto la progettazio-
ne e la produzione di linee e si-
stemi sempre pill sofisticati.
Inizia il tempo di una meccani-
ca ad alto valore aggiunto pro-
gettuale e cognitivo, e cambia
la filosofia costruttiva dell’im-
ballaggio. Le nostre linee sono
creature meccaniche conun al-
tissimo contenuto diintelligen-
za meccatronica, idraulica,
elettronica, oleodinamica, elet-
trotecnica, termodinamica. E
sempre pill vogliamo che siano
belle e curate sul piano estetico
eil design & diventato un aspet-
to determinante: vogliamo che
dalle nostre linee escano i pac-

-chi pi1 belli, efficienti, protetti

esicuridel mondo”.
Appassionato di ciclismo, di
caccia, ha anche fatto il corso
per pilotare aerei e ha girato il
Mediterraneo in barca a vela.
Nell'immaginario la vita del-
l'imprenditore & totalizzante,
come si coniugano le passioni
della vita privata con il lavoro?
"Credo che le carte vincenti sia-
no due: saper scegliere i colla-
boratori e saper delegare, che
non & da tutti. Inoltre, la tecno-
logia ha messo a disposizione
strumenti che ti permettono di
lavorare da ogni posto. L'im-
portante & capirlo e volerlo”,
sottolinea e sorride Maurizio
Messersi.
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